
Vortragsprogramm

START
MESSE

Freitag Vormittag
Zeit Aktionsfläche 1 Aktionsfläche 2 Forum 1 Forum 2 Forum 3 BMWi-Forum, Stand D 10 BMWi-Stand, Stand D 10

09.15 - 09.40 Uhr

Freitag,
13.11.09

ab 9.13 Uhr
Das 8x8 des Lebens - oder: 
„Mach es EINFACH - und dann - 
MACH ES einfach!“ ...am Freitag, 
den 13. grüßt der innere Schwei-
nehund.
live mit KOSCHI DER MUTMA-
CHER, Erfolgsautor „Das 8x8 des 
Lebens“, Managementberater 
und Life-Coach

Franchising in Deutschland – 
Chancen und Erfolgsaussichten
 
Torben Leif Brodersen,  
Geschäftsführer Deutscher  
Franchise-Verband e.V.

Guerrilla Marketing: Große Wir-
kung mit kleinen Mitteln
  
Guido Bliss, Geschäftsführer Bliss 
Communication

09.15 - 10.00 Uhr 
Im Gespräch
Gründung aus der Arbeitslosig-
keit: Starthilfen und Förderung, 

Ruth Rathsack, Infotelefon des 
BMWi, Moderation: Hans-Peter 
Breuer, BMWi

09.05 - 09.20 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für Gründer 
und junge Unternehmen: Unter-
stützung beim Businessplan und 
bei der Unternehmensführung

09.30 - 09.50 BMWi-Existenz-
gründungsportal: Infos, Check
listen, Gründungswerkstatt und 
vieles mehr

09.45 - 10.10 Uhr

Freitag,
13.11.09

Erfolgreich von Anfang an: Mit 
Customer Relationship Manage-
ment (CRM) Marketing und Ver-
trieb aufbauen und dauerhaft 
Kunden binden

Joachim Sturm, CRM-Berater  
WICE GmbH

Wie finde ich das passende Fran-
chise-System? –  Persönliche Vor-
aussetzungen und Auswahlkriterien 

Prof. Veronika Bellone,  
Geschäftsführerin Bellone  
FRANCHISE CONSULTING - Trends 
- Brands - Implementation

Die 7 typischen Fallen bei der Exis-
tenzgründung und wie man sie 
vermeidet!

Michael Timpe, Chefredakteur 
CHEF & Die Geschäftsidee beim 
VNR Verlag für die Deutsche Wirt-
schaft

Motivation in der Praxis –  
die wichtigsten Schritte zum  
Erfolg bei Mitarbeiterführung und 
Selbstmanagement

Klaus Schaumberger, Geschäfts-
führer THINK LEADERSHIP CON-
SULTING

Geo Marketing: Mit regionalen 
Medien regionale Märkte erobern  

Filip Vojtech Bliss Communication

10.05 - 10.35 Uhr 
Vortrag  
Finanzierung sichern:  
Förderprogramme des Bundes für 
Existenzgründung und Unterneh-
mensnachfolge
 
Birgit Martin, Bundesministerium 
für Wirtschaft und Technologie / 
KfW Bankengruppe

bis 10.35 Uhr

10.15 - 10.40 Uhr

Freitag,
13.11.09

PAUSE Franchising mit Zukunft - der 
Wachstumsmarkt Wellness & 
Beauty: Ist das was für Jeder-
mann?
  
Jens Hilbert, Geschäftsführer hair-
free

Gründen Schritt für Schritt: Das 
Gründungskonzept – Grundlage 
Ihres Erfolges! 
Dr. Uta Kuhlmann, Mülheim & 
Business GmbH Wirtschaftsförde-
rung, Präsentiert von: STARTER-
CENTER NRW
bis 10.45 Uhr

Ein Jahr Mini-GmbH als Alternati-
ve zur Limited, Rechtsanwältin 

Kirsten Telinde, FORISION Rechts-
anwalts AG Gründungs- und Ge-
sellschaftsrechtberatung

Der richtige Standort als Erfolgs-
faktor - Was Sie bei der Standort-
wahl beachten sollten!

Thorsten Wrage, Leiter Franchise 
RENO Schuhcentrum

10.00 - 10.20 Uhr 
BMWi-Lernprogramme: eTraining 
zu (fast) allen Gründungsthemen

10.30 - 10.50 Uhr 
bundesweite gründerinnen
agentur (bga): Frauen gründen 
anders?!

PAUSE

10.45 - 11.30 Uhr

Freitag,
13.11.09

Eröffnung  
der START-Messe  
mit Verleihung des  
START-AWARD NRW

bis 11.45 Uhr

PAUSE PAUSE

ab 11.15 Uhr:

PAUSE PAUSE 10.40 - 11.35 Uhr Im Gespräch 
Businessplan und Bankgespräch 
vorbereiten: BMWi-Softwarepaket 
und eTraining helfen dabe 

Frank Radynski, U-exist - Institut 
für Unternehmensentwicklung, 
Frank Rieger, DATEV eG

11.00 - 11.20 Uhr  
Die Förderdatenbank des Bundes: 
Schnell und einfach das richtige 
Förderprogramm finden

11.30 - 11.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

Welche Leistungen können von 
einem Franchise-Geber erwartet 
werden?
  
Manuela Wetzorke, initiat Hanno-
ver

ab 11.15 Uhr:
Gründungsbürokratie - Darauf 
müssen Sie achten! 

HWK NRW, Präsentiert von:  
STARTERCENTER NRW
bis 11.45 Uhr

Praxis-Workshop:  
Steuern, Rechnungswesen,  
Betriebswirtschaft
  
Dipl.-Vw. Rolf-Jürgen Baumann, 
Steuerberaterkammer NRW

bis 12.20 Uhr

Marken und Patente – früh
zeitiger Schutz von Firmenname 
und Technologie
 
Rechtsanwalt Dr. Alexander  
González und Patentanwalt  
Jürgen Strass, Prinz & Partner

11.40 - 12.35 Uhr Im Gespräch
Persönliche Absicherung für Selb-
ständige: Arbeitslosen-, Renten-, 
Kranken-/Pflege- und Unfallversi-
cherung
 
Anke Branowsky, Ruth Rathsack, 
Infotelefon des BMWi, Brigitte 
Ommeln, Verbraucher-Zentrale 
NRW
 
Moderation: Hans-Peter Breuer, 
BMWi

bis 12.35 Uhr

11.30 - 11.50 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für Gründer 
und junge Unternehmen: Unter-
stützung beim Businessplan und 
bei der Unternehmensführung

12.00 - 12.25 Uhr

Freitag,
13.11.09

ab 12.15 Uhr
Innovation im Konzern: Besonde-
re Chancen für die Deutsche Post 
und kleine / mittelständische  
Unternehmen als ihre Partner 

Emmanuel Haufe, Internet  
Strategie Deutsche Post AG
bis 12.40 Uhr

Worauf sollte man bei Zusam-
menarbeit mit ausländischen 
Franchise-Gebern achten?

Rolf-Gerhard Kirst, Geschäftsfüh-
rer Franchise Pool International

Sie unternehmen. Wir finanzie-
ren! Förderprogramme für Grün-
dungen und Jungunternehmen 

NRW.BANK, KfW Bankengruppe

Präsentiert von: STARTERCENTER 
NRW
bis 12.30 Uhr

ticket.com DIE Werbung auf  
der Rückseite des Kassenbons – 
werden Sie Franchise-Partner!

Axel Memmert, Berater und  
Betreiber des Pilot-Betriebes von 
ticket.com in Deutschland

12.00 - 12.20 Uhr  
Institut für Freie Berufe:  
Beratung vor und nach der Grün-
dung

12.30 - 12.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

bis 12.40 Uhr

PAUSE

Businessplan und Bankgespräch: 
Worauf achten Banken? Praxis-
Tipps für (Franchise-) Gründer!

Stephan Neuschulten, Neuschul-
ten Unternehmensberatung

ab 12.45 Uhr: 
Rechtsform - Für jeden die Richti-
ge dabei. Wir zeigen worauf es 
ankommt! 

IHK NRW, Präsentiert von:  
STARTERCENTER NRW
bis 13.15 Uhr

Durch Beratung erfolgreich - 
Gründercoaching Deutschland

KfW Bankengruppe

Best of Marketing – die Umsatz-
hits: wie plane ich mein Marke-
ting, wie werde ich einzigartig, 
wie gestalte ich meine Werbung?

Alexandra Herzog-Windeck, New 
Marketing Age mit Intuition und 
Verstand

12.40 - 13.25 Uhr Vortrag
Keine Angst vor dem Finanzamt: 
Steuern im Überblick

Ludger van Holt, Steuerberater, 
Pudell und Partner, Steuerberater-
kammern Nordrhein-Westfalen

Farb-Legende: Coaching, Unternehmer-/ens- & Mitarbeiter-Entwicklung

Franchising, Geschäftskonzepte & Unternehmensnachfolge

Gründung allgemein

Finanzierung, Förderung & Vorsorge

Marketing & Sales

Wirtschaft, Recht & Steuern



Vortragsprogramm

START
MESSE

Freitag Nachmittag
Zeit Aktionsfläche 1 Aktionsfläche 2 Forum 1 Forum 2 Forum 3 BMWi-Forum, Stand D 10 BMWi-Stand, Stand D 10

PAUSE

13.00 - 13.30 Uhr

Freitag,
13.11.09

Key Note Speech:
Die essentiellen Kriterien für dau-
erhaften Erfolg: Wie bekomme 
ich mein Denken, Fühlen und 
Handeln so in Einklang, dass Spit-
zen-Leistungen möglich sind?

Wolfgang G. Sonnenburg, Jurist, 
Senator im BWA (Bundesverband 
für Wirtschaftsförderung und  
Außenwirtschaft), erfolgreicher 
Unternehmer und Self-Made- 
Millionär, der heute von seinen 
Geldanlagen lebt. Dazu gibt er 
sein Wissen und seine Erfahrung 
weiter, führt gelegtlich Seminare 
für unternehmerischen Erfolg, 
Zielsetzung und -erreichung durch 
und kombiniert neue Erkenntnisse 
aus der Physik, Biologie, Neuroge-
nesis und der Finanzwirtschaft.
Auf der START hält er zwei Vorträ-
ge, die Sie einzeln besuchen kön-
nen. 

bis 13.40 Uhr

PAUSE PAUSE PAUSE PAUSE 12.40 - 13.25 Uhr Vortrag
Keine Angst vor dem Finanzamt: 
Steuern im Überblick

Ludger van Holt, Steuerberater, 
Pudell und Partner, Steuerberater-
kammern Nordrhein-Westfalen

13.00 - 13.20 Uhr  
Existenzgründungsportal:  
Infos, Checklisten, Gründungs-
werkstatt und vieles mehr

13.30 - 13.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

Praxis-Forum 
Erfolgreiche Franchise-Geber und 
-Nehmer berichten: Anforderun-
gen, Leistungen und Erfolg in ei-
ner Franchise-Partnerschaft 

BackWerk, hairfree und Schweins-
ke mit je einem Franchise-Nehmer

Moderation: Torben Leif Broder-
sen, Geschäftsführer Deutscher 
Franchise-Verband e.V.

bis 14.15 Uhr

Kein Stress mit dem Finanzamt
  
Finanzverwaltung Nordrhein-
Westfalen 

Präsentiert von: STARTERCENTER 
NRW

bis 14.00 Uhr

Wie erstelle ich einen Business-
plan?

Frank Saier, Geschäftsführer  
Deutscher Gründerverband e.V.

Kreativität - denken, spinnen, 
Kunden gewinnen: Geniale Ideen 
in kurzer Zeit für die Zielgruppen-
findung und die Darstellung der 
Positionierung entwickeln!

Alexandra Herzog-Windeck,  
New Marketing Age mit Intuition 
und Verstand

13.30 - 14.00 Uhr 
Vortrag
Finanzierung sichern: Förderpro-
gramme des Bundes für Existenz-
gründung und Unternehmens-
nachfolge

Birgit Martin, Bundesministerium 
für Wirtschaft und Technologie / 
KfW Bankengruppe

13.30 - 13.50 Uhr  
Institut für Mittelstandsforschung 
Bonn: Aktuelle Zahlen und Daten 
zu Gründungen und Insolvenzen

14.00 - 14.25 Eine Erfolgsgeschichte in Sachen 
Akquise als ULTIMO-Partnerin, 
Carmen Goglin, GOGLIN Fach-
kompetenz & Service, ULTIMO-
Partnerin 
Kurzweilig und interessant schil-
dert sie ihren sehr persönlichen 
Weg in der erfolgreichen Kun-
denakquise durch Mailings, Tele-
fonverkauf und gutes Auftreten.

bis 14.15 Uhr ab 14.15 Uhr: 
Marketing für junge Unterneh-
men. So gewinnen und begeistern 
Sie Kunden! 

HWK NRW

Präsentiert von: STARTERCENTER 
NRW

bis 14.45 Uhr

Sie gründen - wir finanzieren: 
KfW!

KfW Bankengruppe

Existenzgründung – spezielle  
steuerliche Aspekte 

Dipl.-Kfm. Ralph-Wilhelm Pesch, 
Steuerberaterkammer NRW

bis 14.50 Uhr

14.05 - 14.55 Uhr 
Im Gespräch 
Freier Beruf oder Gewerbe: 
entscheiden, anmelden, starten, 

Anja Böhnlein, Institut für Freie 
Berufe an der Friedrich-Alexander-
Universität Erlangen-Nürnberg, 

Moderation: Doro Himmelweit

bis 14.55 Uhr

14.00 - 14.20 Uhr 
BMWi-Lernprogramme: 
eTraining zu (fast) allen Grün-
dungsthemen

14.30 - 14.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

Als Coach erfolgreich – In fünf 
Schritten vom zweiten Standbein 
zum profitablen Business

Martin Geiger, Effizientertainer 
und Trainer des Jahres 2007 der 
Europäischen Trainer Allianz

Präsentation eines internationalen 
Franchise-Konzeptes:
Internet Marketing – How to be-
nefit from virtual media: New eco-
nomy – New rules – New oppor-
tunities!
Nick Lattanzio, WSI Internet Con-
sulting & Education

Förderprogramme für Existenz-
gründer und Jungunternehmen  
in Nordrhein-Westfalen

NRW.BANK

14.30 - 14.50 Uhr
Die Förderdatenbank des Bundes: 
Schnell und einfach das richtige 
Förderprogramm finden

PAUSE

15.00 - 15.30 Uhr

Freitag,
13.11.09

PAUSE PAUSE PAUSE Die Essentiales für erfolgreiches 
Investment: Wie muss (m)ein Un-
ternehmen gestaltet sein, dass es 
sich lohnt in es zu investieren, 
und/oder wie mache ich Investie-
ren zum Beruf?
Erfahren Sie hier wie die werte
orientierte Anlagestrategie des  
erfolgreichsten Investors und Milli-
ardärs Warren Buffet für Kleinan-
leger funktioniert und wie Sie  
diese am besten für beim Investo-
ren-Finden und Investieren umset-
zen.
Wolfgang G. Sonnenburg, Portrait 
siehe Key Note Freitag 13.30 Uhr, 
Aktionsfläche 1
bis 15.40 Uhr

PAUSE 15.00 - 15.45 Uhr Diskussion
Das Gespräch mit der Bank:
Wann? Wie? Warum?
  
Claudia Märtin, Sparkasse Dort-
mund, 
Ralf Hülsbusch, WGZ-Bank, 
Marcus Kaufmann, KfW Banken-
gruppe, 
Sandra Koch, NRW.BANK  

Moderation: Hans-Peter Breuer

bis 15.45 Uhr

15.00 - 15.20 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für Gründer 
und junge Unternehmen: Unter-
stützung beim Businessplan und 
bei der Unternehmensführung

15.30 - 15.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

Key Note Speech:
Schneller als die Konkurrenz - 
Wettbewerbsfaktor Geschwindig-
keit 

Martin Geiger, Effizientertainer 
und Trainer des Jahres 2007 der 
Europäischen Trainer Allianz

Finanzierung sichern: So steuern 
Sie als (Franchise-) Unternehmer 
den Finanzierungsprozess erfolg-
reich!

Thorsten Beck, freiberuflicher  
Finanzierungsberater bei initiat

Nachfolger gesucht! Beratung bei 
Betriebsübernahmen/ -gaben

Unternehmensnachfolge Nord-
rhein-Westfalen 

Präsentiert von: STARTERCENTER 
NRW

bis 16.00 Uhr

Markenfranchise – Der zielsichere 
Weg für den Erfolg als Franchise-
Geber 

Felix Peckert, Franchise Experte 
und Unternehmensberater der pe-
ckert gruppe

15.30 - 15.50 Uhr  
RKW Rationalisierungs- und Inno-
vationszentrum der Deutschen 
Wirtschaft e.V., Kompetenzzent-
rum: Wie belastbar sind Sie? - 
Tipps und Tricks für berufliche 
Höchstleistungen

16.00 - 16.25 Uhr

Freitag,
13.11.09

Online- und Offline-Networking 
am Beispiel von XING: Erfolg 
durch gute Kontakte und Empfeh-
lungen - Vorteile, Dos and Don’ts 
bei Aufbau und Pflege eines Netz-
werks

Jochen Ewald, XING Xpert Am-
bassador und Initiator der XING-
Gruppe „Franchise Business Club“

Im Anschluss: Fragen und Diskus-
sion

Franchise-Vertrag - Worauf Sie 
aus rechtlicher und wirtschaftli-
cher Sicht achten müssen!

Rechtsanwalt Dr. Jan Patrick Gies-
ler, Rechtsanwälte und Steuerbe-
rater Meyer-Köring - Berater der 
Franchise-Wirtschaft

Im Anschluss: Fragen und Diskus-
sion

Ab 16.30 - 20.00 Uhr:
Visitenkartenparty für Gründer 
und junge Unternehmen: 
visit a party - become a unity

Anmeldung:
www.STARTERNETZ.com

Präsentiert von:  
STARTERCENTER NRW

bis 20.00 Uhr

Studie „Franchise-Geber Weiter-
bildungsindex 2009“: Was profes-
sionelle Franchise-Systeme in 
punkto Weiterbildung und Quali-
fizierung für Ihre Franchise-Partner 
leisten!
Die Studie wurde von BEITRAI-
NING in Zusammenarbeit mit dem 
DFV erstellt und kann nach dem 
Vortrag und bei  BEITRAINING 
(Stand D 50) gegen eine Schutz-
gebühr von 55 Euro erworben 
werden.
Andreas C. Fürsattel, Geschäfts-
führer  von BEITRAINING Interna-
tional
Im Anschluss: Fragen und Diskus-
sion

Motivation in der Praxis - die 
wichtigsten Schritte zum Erfolg 
bei Mitarbeiterführung und 
Selbstmanagement

Klaus Schaumberger, Geschäfts-
führer THINK LEADERSHIP CON-
SULTING

Im Anschluss: Fragen und Diskus-
sion

15.50 - 16.35 Uhr 
Vortrag 
Kunden gewinnen, Kunden bin-
den: Geschäftsidee präsentieren –  
kundenorientiert arbeiten 

Frank Radynski, U-exist - Institut 
für Unternehmensentwicklung

bis 16.35 Uhr

16.00 - 16.20 Uhr  
BMWi-Existenzgründungsportal: 
Infos, Checklisten, Gründungs-
werkstatt und vieles mehr

16.30 - 16.55 Uhr

Freitag,
13.11.09

16.30 - 16.50 Uhr  
Die Förderdatenbank des Bundes: 
Schnell und einfach das richtige 
Förderprogramm finden

Farb-Legende: Coaching, Unternehmer-/ens- & Mitarbeiter-Entwicklung

Franchising, Geschäftskonzepte & Unternehmensnachfolge

Gründung allgemein

Finanzierung, Förderung & Vorsorge

Marketing & Sales

Wirtschaft, Recht & Steuern



Vortragsprogramm

START
MESSE

Samstag Vormittag
Zeit Aktionsfläche 1 Aktionsfläche 2 Forum 1 Forum 2 Forum 3 BMWi-Forum, Stand D 10 BMWi-Stand, Stand D 10 CC Süd, Raum M

10.15 - 10.40 Uhr

Samstag,
14.11.09

Umsatzexplosion durch die 5 
wichtigsten, SOFORT umsetz-
baren Praxis-Marketing-Tipps 

Heiko T. Ciesinski, Unterneh-
mer-Coach, www.umsatzex-
plosion.eu

Franchising in Deutschland – 
Chancen und Erfolgsaussich-
ten 

Dr. Hubertus Boehm, ge-
schäftsführender Gesellschaf-
ter SYNCON München -  
International Franchise 
Consultants

ab 10.30 Uhr:
Gründen Schritt für Schritt: 
Das Gründungskonzept – 
Grundlage Ihres Erfolges! 

Susanne Stegemann, Wirt-
schaftsförderungsgesellschaft 
Herne mbH 

Präsentiert von:  
STARTERCENTER NRW

bis 11.00 Uhr

Keine 2. Chance für den 1. 
Eindruck - Werbung muss 
sein

Andrea Stelter, Geschäftsfüh-
rerin die kleine werbeagentur

Unternehmer- und Mitarbei-
ter-Entwicklung als entschei-
dende Voraussetzungen für 
dauerhaften Geschäftserfolg 
& wie ein Coach Sie dabei 
unterstützen kann! 

Martin Geiger, Effizientertai-
ner und Trainer des Jahres 
2007 der Europäischen Trai-
ner Allianz

10.15 - 10.45 Uhr Vortrag
Finanzierung sichern: Förder-
programme des Bundes für 
Existenzgründung und Unter-
nehmensnachfolge  

Birgit Martin, Bundesministe-
rium für Wirtschaft und Tech-
nologie / KfW Bankengruppe

10.05 - 10.20 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für 
Gründer und junge Unter-
nehmen: Unterstützung beim 
Businessplan und bei der Un-
ternehmensführung

10.30 - 10.50 Uhr BMWi-
Existenzgründungsportal: In-
fos, Checklisten, Gründungs-
werkstatt und vieles mehr

10.45 - 11.10 Uhr

Samstag,
14.11.09

Online- und Offline-Networ-
king am Beispiel von XING: 
Erfolg durch gute Kontakte 
und Empfehlungen - Vorteile, 
Dos and Don’ts bei Aufbau 
und Pflege eines Netzwerks, 
Jochen Ewald, XING Xpert 
Ambassador und Initiator der 
XING-Gruppe „Franchise 
Business Club“

Wie finde ich das passende 
Franchise-System? – Persönli-
che Voraussetzungen und 
Auswahlkriterien
 
Stephan H. Aschenbrenner, 
Geschäftsführer und Gründer 
von initiat

Förderprogramme für Exis-
tenzgründer und Jungunter-
nehmen in Nordrhein-West-
falen

NRW.BANK

Ein Jahr Mini-GmbH als Alter-
native zur Limited 

Rechtsanwältin Kirsten Telin-
de, FORISION Rechtsanwalts 
AG Gründungs- und Gesell-
schaftsrechtberatung

10.50 - 11.35 Uhr 
Vortrag 
Kunden gewinnen, Kunden 
binden: Geschäftsidee prä-
sentieren – kundenorientiert 
arbeiten

Frank Radynski, U-exist –  
Institut für Unternehmens-
entwicklung

bis 11.35 Uhr

11.00 - 11.20 Uhr  
BMWi-Lernprogramme:  
eTraining zu (fast) allen Grün-
dungsthemen

11.15 - 11.40 Uhr

Samstag,
14.11.09

Pause Fairplay Franchising – 9 Spiel-
regeln für partnerschaftlichen 
Erfolg: Welche Leistungen, 
Hard- und Soft-Skills können 
von einem Franchise-Geber 
erwartet werden? 

Waltraud Martius, Geschäfts-
führerin SYNCON Salzburg & 
Ehrenpräsidentin des Öster-
reichischen Franchise Ver-
bands (ÖFV)

ab 11.15 Uhr: 
Gründungsbürokratie -  
Darauf müssen Sie achten! 

Eva Wobbe, Wirtschaftsför-
derung Kreis Recklinghausen, 

Präsentiert von: STARTER-
CENTER NRW

bis 11.45 Uhr

Durch Beratung erfolgreich - 
Gründercoaching Deutsch-
land

KfW Bankengruppe

Die 7 teuersten Fallen und 
populärsten Irrtümer bei der 
Existenzgründung und wie 
man sie vermeidet!

Hubert Krause, Geschäftsfüh-
rer Business Coaching Krause

11.30 - 11.50 Uhr  
Die Förderdatenbank des 
Bundes: Schnell und einfach 
das richtige Förderprogramm 
finden

PAUSE

11.45 - 12.30 Uhr

Samstag,
14.11.09

Key Note Speech:
Die essentiellen Kriterien für 
dauerhaften Erfolg: Wie be-
komme ich mein Denken, 
Fühlen und Handeln so in 
Einklang, dass Spitzen-Leis-
tungen möglich sind?

Wolfgang G. Sonnenburg, 
Jurist, Senator im BWA (Bun-
desverband für Wirtschafts-
förderung und Außenwirt-
schaft), erfolgreicher 
Unternehmer und Self-Made-
Millionär, der heute von sei-
nen Geldanlagen lebt.

Portrait siehe Key Note  
Freitag 13.30 Uhr, Aktions
fläche 1

bis 12.40 Uhr

PAUSE PAUSE

ab 12.15 Uhr:

PAUSE PAUSE 11.40 - 12.25 Uhr  
Im Gespräch – Freier Beruf 
oder Gewerbe: entscheiden, 
anmelden, starten 
 
Anja Böhnlein, Institut für 
Freie Berufean der Friedrich-
Alexander-Universität Erlan-
gen Nürnberg; Moderation: 
Doro Himmelweit

12.00 - 12.20 Uhr  
JUNIOR-Schülerunternehmen 
stellen sich vor

12.30 - 12.55 Uhr

Samstag,
14.11.09

Praxis-Forum – Erfolgreiche 
Franchise-Geber und -Neh-
mer berichten: Anforderun-
gen, Leistungen und Erfolg in 
einer Franchise-Partnerschaft  

Joey‘s Pizzaservice und RENO 
und mit je einem Franchise-
Nehmer
 
Moderation: Waltraud  
Martius, Geschäftsführerin 
SYNCON Salzburg & Ehren-
präsidentin des Östereichi-
schen Franchise Verbands 
(ÖFV)

bis 13.15 Uhr

ab 12.15 Uhr: 
Sie unternehmen. Wir finan-
zieren! Förderprogramme für 
Gründungen und Jungunter-
nehmen  

NRW.BANK, KfW Banken-
gruppe, Präsentiert von: 
STARTERCENTER NRW

bis 12.45 Uhr

Praxis-Workshop: 
Steuern, Rechnungswesen, 
Betriebswirtschaft 
 
Dipl.-Vw. Rolf-Jürgen Bau-
mann, Steuerberaterkammer 
NRW

bis 13.20 Uhr

Geo Marketing: Mit regiona-
len Medien regionale Märkte 
erobern  

Guido Bliss, Geschäftsführer 
Bliss Communication

12.30 - 13.25 Uhr  
Im Gespräch
Persönliche Absicherung für 
Selbständige: Arbeitslosen-, 
Renten-, Kranken-/Pflege- 
und Unfallversicherung 

Anke Branowsky, Infotelefon 
BMAS, 
Ruth Rathsack, Infotelefon 
des BMWi, 
Brigitte Ommeln, Verbrau-
cher-Zentrale NRW 

Moderation: Hans-Peter 
Breuer, BMWi

bis 13.25 Uhr

13.00 - 13.25 Uhr

Samstag,
14.11.09

Die Qualität der Fragen be-
stimmt die Qualität der Er-
gebnisse - Unternehmensent-
wicklung durch Fragekunst: 
Wie lerne ich, als Gründer 
und Unternehmer immer 
bessere Fragen zu stellen? 

Michael Kaiser, Frage-Coach, 
Business Intelligence und 
CRM-Experte, Geschäftsfüh-
rer der KaiserConsult crm- 
und bi-beratung

Rechtsform – Für jeden die 
Richtige dabei. Wir zeigen 
worauf es ankommt!

IHK NRW

Präsentiert von: STARTER-
CENTER NRW

bis 13.30 Uhr

Bei Google & Co. in der ers-
ten Reihe - Praxisnahes Multi-
channel Online-Marketing 
und SEO (Suchmaschinen-
Optimierung) für Einsteiger 
und Durchstarter
 
Stephan Sigloch, Geschäfts-
führer NETFORMIC GmbH

13.00 - 13.20 Uhr  
DATEV eG / Steuerberater-
kammern NRW: Was Sie von 
Ihrem Steuerberater in der 
Gründungsphase erwarten 
können!

Farb-Legende: Coaching, Unternehmer-/ens- & Mitarbeiter-Entwicklung

Franchising, Geschäftskonzepte & Unternehmensnachfolge

Gründung allgemein

Finanzierung, Förderung & Vorsorge

Marketing & Sales

Wirtschaft, Recht & Steuern



Vortragsprogramm

START
MESSE

Samstag Nachmittag
Zeit Aktionsfläche 1 Aktionsfläche 2 Forum 1 Forum 2 Forum 3 BMWi-Forum, Stand D 10 BMWi-Stand, Stand D 10 CC Süd, Raum M

13.30 - 13.55 Uhr

Samstag,
14.11.09

Gründungsförderung -  
Unterstützung durch die 
Agentur für Arbeit
 
Katja Strauß, Agentur für  
Arbeit Essen

Franchising mit Zukunft -  
der Wachstumsmarkt Well-
ness & Beauty: Ist das was für 
Jedermann?

Jens Hilbert, Geschäftsführer 
hairfree

ab 13.45 Uhr: 
Existenzgründungen - Spezi-
elle steuerliche Aspekte 

Steuerberaterkammern Nord-
rhein-Westfalen, Präsentiert 
von: STARTERCENTER NRW
bis 14.15 Uhr

Wie erstelle ich einen Busi-
nessplan?

Frank Saier, Geschäftsführer 
Deutscher Gründerverband 
e.V.

Mit Kreativität zum wirt-
schaftlichen Erfolg –  
Ideen finden – umsetzen – 
Geschäfte ausbauen –

Andreas Bode, Business  
Angel Kreativwirtschaft – 
agentur.q2b

13.30 - 14.00 Uhr Vortrag
Finanzierung sichern: Förder-
programme des Bundes für 
Existenzgründung und Unter-
nehmensnachfolge 
Birgit Martin, Bundesministe-
rium für Wirtschaft und Tech-
nologie / KfW Bankengruppe

13.30 - 13.50 Uhr 
BMWi-Existenzgründungs-
portal: Infos, Checklisten, 
Gründungswerkstatt und  
vieles mehr

13.30 - 15.30 Uhr
Innovative Gründungen – 
Workshop zum Thema  
Patentschutz, Finanzierung 
und weiteren Erfolgsfaktoren
 
Moderation: Hochschule  
Bochum

Anmeldung bei der  
STARTERCENTER NRW  
Infoline unter  
0180 130 1300 (3,9 Cent/
Minute aus dem dt. Festnetz, 
abweichende Preise für Mo-
bilfunkteilnehmer) und am 
Stand der STARTERCENTER 
NRW (B 10)!

bis 15.30 Uhr

PAUSE

14.00 - 14.30 Uhr

Samstag,
14.11.09

Alles im Griff dank Customer 
Relationship Management 
(CRM): Prozesse im Vertrieb, 
Marketing und Service mit 
CRM steuern

Jürgen Schüssler, Geschäfts-
führer WICE GmbH

PAUSE bis 14.15 Uhr

PAUSE

PAUSE PAUSE 14.05 - 14.50 Uhr  
Im Gespräch
Gerüst fürs Unternehmen: 
Rechtsformen

Dr. Alexander Grein, Notar 
Deutscher Notarverein e. V., 

Moderation: Hans-Peter 
Breuer, BMWi

bis 14.50 Uhr

14.00 - 14.20 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für 
Gründer und junge Unter-
nehmen: Unterstützung beim 
Businessplan und bei der Un-
ternehmensführung

14.30 - 14.55 Uhr

Samstag,
14.11.09

PAUSE Worauf sollte man bei  
Zusammenarbeit mit auslän-
dischen Franchise-Gebern 
achten?

Rolf-Gerhard Kirst, Ge-
schäftsführer Franchise Pool 
International

Wie Sie sich und Ihr Unter-
nehmen erfolgreich präsen-
tieren - Praxiswissen für 
Gründer, Freiberufler und Un-
ternehmer
Folke Dreier, Moderatorin & 
Management-Coach Interna-
tionales Institut Moderation 
& Präsentation, Präsentiert 
von: STARTERCENTER NRW
bis 15.00 Uhr

Sie gründen -  
wir finanzieren: KfW!

KfW Bankengruppe

Existenzgründung - spezielle 
steuerliche Aspekte

Dipl.-Kfm. Ralph-Wilhelm 
Pesch, Steuerberaterkammer 
NRW

bis 15.20 Uhr

14.30 - 14.50 Uhr  
Germany Trade and Invest 
GmbH: Informationen für Ihr 
Auslandsgeschäft

15.00 - 15.25 Uhr

Samstag,
14.11.09

Guerrilla Marketing: Große 
Wirkung mit kleinen Mitteln 

Guido Bliss, Geschäftsführer 
Bliss Communication

Präsentationen internationa-
ler Franchise-Konzepte:

La Venta - Das spanische  
Tapas-Restaurant
Jordi Estrada, Business  
Development Manager bei  
La Venta Tapas Espanolas.

Le Tanneur - Boutique für  
feine Lederwaren aus Frank-
reich
Fabien Thevenot, Le Tanneur

ab 15.15 Uhr: 
Nachfolger gesucht!  
Beratung bei Betriebsüber
nahmen/-gaben

Unternehmensnachfolge 
Nordrhein-Westfalen 

Präsentiert von: STARTER-
CENTER NRW

bis 15.45 Uhr

Wege zur Finanzierung mit 
öffentlichen Fördermitteln - 
Konzeptarbeit von A (Aus-
gangslage) bis Z (Zusage des 
Kredites) 

Beate Kreis, Geschäftsführe-
rin Kreis Unternehmensbera-
tung

14.55 - 15.50 Uhr 
Im Gespräch 
Businessplan und Bankge-
spräch vorbereiten: BMWi-
Softwarepaket und eTraining 
helfen dabei 

Frank Radynski, U-exist -  
Institut für Unternehmens-
entwicklung, 
Frank Rieger, DATEV eG

bis 15.50 Uhr

15.00 - 15.20 Uhr 
Die Förderdatenbank des 
Bundes: Schnell und einfach 
das richtige Förderprogramm 
finden

15.30 - 15.55 Uhr

Samstag,
14.11.09

sales do - Die Kunst des ent-
spannten Verkaufens: klassi-
sches, bewährtes Kommuni-
kations- und Vertriebstraining 
kombiniert mit Strategie, 
Mentaltechniken und prakti-
schen Übungen von Kampf-
kunstmeistern

Michael Kaiser, sales do Inst-
ructor, 1. Dan Judo & Karate

Einbruchschutz - Konzeption 
für Franchise-Partner

Volker Schirrmacher, Ge-
schäftsführer Schirrmacher 
GmbH

Elevator Pitch: Investoren, 
Kunden und Kooperations-
partner schnell überzeugen!

Dr. Merle Arnika Fuchs, Ge-
schäftsführerin Technologie- 
und Gründerzentrum Gera

Markenfranchise – Der ziel
sichere Weg für den Erfolg 
als Franchise-Geber

Felix Peckert, Franchise Ex-
perte und Unternehmensbe-
rater der peckert gruppe

15.30 - 15.50 Uhr  
Bundesamt für Wirtschaft 
und Ausfuhrkontrolle (BAFA): 
Beratungsförderung für Un-
ternehmen

16.00 - 16.25 Uhr

Samstag,
14.11.09

Bei Google & Co. in der ers-
ten Reihe - Praxisnahes Multi-
channel Online-Marketing 
und SEO (Suchmaschinen-
Optimierung) für Einsteiger 
und Durchstarter, 

Stephan Sigloch, Geschäfts-
führer NETFORMIC GmbH

Im Anschluss: Fragen und 
Diskussion

Franchise-Vertrag - Worauf 
Sie aus rechtlicher und wirt-
schaftlicher Sicht achten 
müssen!

Rechtsanwalt Dr. Volker 
Güntzel, Rechtsanwälte und 
Steuerberater Meyer-Köring - 
Berater der Franchise-Wirt-
schaft

Im Anschluss: Fragen und 
Diskussion

Heute ist mein bester Tag:  
Leben macht Spaß - Eine  
Lebensphilosophie zur Stei-
gerung des Erfolges, beruf-
lich und privat! 
Nach dem Motivationsbest-
seller „Heute ist mein bester 
Tag“ von Arthur Lassen.
live mit KOSCHI DER MUT-
MACHER, Erfolgsautor „Das 
8x8 des Lebens“, Manage-
mentberater und Life-Coach
Im Anschluss: Fragen und 
Diskussion

Die Essentiales für erfolgrei-
ches Investment: Wie muss 
(m)ein Unternehmen gestal-
tet sein, dass es sich lohnt in 
es zu investieren, und/oder 
wie mache ich Investieren 
zum Beruf?
Erfahren Sie hier wie die wer-
teorientierte Anlagestrategie 
des erfolgreichsten
Investors und Milliardärs 
Warren Buffet für Kleinanle-
ger funktioniert und wie Sie 
diese am besten für beim In-
vestoren-Finden und Investie-
ren umsetzen.

Portrait siehe Key Note Freitag 
13.30 Uhr, Aktionsfläche 1
bis 16.40 Uhr

Key Note Speech:
Vom Wissen zum Handeln - 
So steigern Sie Produktivität 
und Umsetzungsgeschwin-
digkeit im eigenen Unterneh-
men

Martin Geiger, Effizientertai-
ner und Trainer des Jahres 
2007 der Europäischen Trai-
ner Allianz

Im Anschluss: Fragen und 
Diskussion

15.55 - 16.40 Uhr  
Im Gespräch
Gründung aus der Arbeitslo-
sigkeit: Starthilfen und Förde-
rung 

Ruth Rathsack, Infotelefon 
des BMWi 

Moderation: Hans-Peter 
Breuer, BMWi

bis 16.40 Uhr

16.00 - 16.20 Uhr  
BMWi-Softwarepaket für 
Gründer und junge Unter-
nehmen: Unterstützung beim 
Businessplan und bei der Un-
ternehmensführung

16.30 - 16.55 Uhr

Samstag,
14.11.09

16.30 - 16.50 Uhr  
BMWi-Existenzgründungs-
portal: Infos, Checklisten, 
Gründungswerkstatt und  
vieles mehr

Farb-Legende: Coaching, Unternehmer-/ens- & Mitarbeiter-Entwicklung

Franchising, Geschäftskonzepte & Unternehmensnachfolge

Gründung allgemein

Finanzierung, Förderung & Vorsorge

Marketing & Sales

Wirtschaft, Recht & Steuern


