
Die Teilnahme an Messen ist kostenintensiv und erfordert gerade deshalb intensive Vorbereitung.
Die Organisation des Messestands, der Ausstattung und der erforderlichen Materialen ist meist
selbstverständlicher Bestandteil der Vorbereitungen. Was genauso wichtig ist und oft vernachlässigt
wird, sind die Schulung und Motivation des Messepersonals. Doch letztendlich machen die Menschen
den Erfolg des Messeauftritts aus.

Zur Vorbereitung der Mitarbeiter gehört nicht nur fachliche Schulung, die die eigenen Produkte, die
Wettbewerbssituation, die firmeninternen Messeziele und die Besucherstruktur der Messe umfasst.
Ihr Messepersonal braucht auch Fähigkeiten und Techniken, um sich auf der Messe effektiv
einzubringen.

Professionelles Auftreten am Messestand

WAS LERNEN SIE?

• Gute Ansprechtechniken, um
die Besucher an den Stand
zu bringen

• Einen „Elevator Pitch“, um Ihr
Unternehmen in 30 Sekunden
wirksam vorzustellen

• Was Körperhaltung und
Kleidung bewirken

• Techniken der Einwand-
behandlung

• Warum Dokumentation so
wichtig ist und wie sie am
effektivsten funktioniert

• Generelle Messeregeln

WIE PROFITIEREN SIE?

In diesem Workshop lernen
Messemitarbeiter, mit den
Besuchern positiv in Kontakt zu
treten, die richtigen Verkaufs-
techniken anzuwenden, Ein-
wände zu behandeln, die
Bedeutung von Dokumentation
und Nachbereitung zu erkennen
und sich auf dem Messestand
professionell zu verhalten. Die
Teilnehmer üben, wie Sie ihr
Unternehmen in wenigen
Sekunden professionell und
aufmerksamkeitswirksam vor-
stellen.

WER SOLLTE TEILNEHMEN?

Alle, die an der Messepräsenz
betei l igt  s ind, Vertr iebs-
mitarbeiter, Backoffice, Führungs-
kräfte, Messehostessen.

WIE LANGE DAUERT ES?

1/2 Tag.

IHRE INVESTITION

145 Euro zzgl. gesetzlicher MwSt.,
inklusive Seminarunterlagen,
professionelle Nachbetreuung,
Catering und Erfrischungs-
getränke

Gemeinsam gebucht mit dem
Workshop „Messen erfolgreich
planen“:
395 Euro zzgl. gesetzlicher MwSt.

www.bei-training.de
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